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Ozet

Matematik, ekonomide karsilasilan karmagsik sorunlarin ¢oziimiinde uzun yillar
bir arag¢ olarak kullanilmistir. Ekonominin ol¢iilebilir olgulara sahip olmasi,
matematiksel formiilasyonlarin etkin sekilde kullaniimasina olanak saglamistir.
Cesitli iktisadi ekollere bagl teorisyenlerin hepsi matematiksel formiilasyonlari
kullanmasa da, Alfred Marshall, Irving Fisher ve John Maynard Keynes gibi
onemli iktisat¢ilarin  modelleri, iktisatta matematigin yogun bir sekilde
kullanmilmasina neden olmustur. Ancak bazi teorisyenlere gore iktisat, insan
faktorlii sosyal bir bilimdir. Insanoglu ise matematiksel bir dille anlatilamayacak
kadar karmasik ve davraniglart ongoriilemez bir varliktir. Bu nedenle ekonomik
olaylarin sadece matematiksel modellerle ag¢iklanmast yetersiz olacaktir.
Davramigsal iktisat, insamin ekonomik davramislarinin psikolojik unsurlaria
incelenmesi gerektigini vurgulayarak iktisada katki saglamistir.

Anahtar Kelimeler: Psikolojik-Irrasyonel Insan, Davranissal Iktisat

Alan Tanmim: Ekonominin Diger Disiplinler ve Sosyal Degerlerle Iliskisi (Genel
Ekonomi Konulari)

PSYCHOLOGICAL HUMAN FACTOR IN ECONOMICS: BEHAVIORAL
ECONOMICS

Abstract

Mathematics has long been used as a tool in solving complex problems
encountered in economics. That economics has measurable phenomena, has made
the effective use of mathematical formulations possible. Although not all theorists
from different economic schools use mathematical formulations, the models of
some important economists such as Alfred Marshall, Irving Fisher and John
Maynard Keynes have led to the intensive use of mathematics in economics. Yet,
according to some theorists, economics is a social science with the human factor.
And the human race, whose behaviors cannot be predicted, is a far complex entity
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to be described by any mathematical language. For this reason, it will be
inadequate to explain economic situations merely with mathematical models.
Behavioral economics, has made a contribution to economics by emphasizing the
necessity of examining the economic behavior of people from psychological
aspects.

Keywords: Psychological-Irrational Human, Behavioral Economics
JEL Code: Al12, D03
1. GIRIS

Matematik karmasik sorunlarin ¢dziimiinde etkin bir aractir. Bu 6zelligi nedeniyle
iktisat i¢in vazgec¢ilmez bir sekilde senelerce kullanilmistir ve kullanilmaktadir.
Cesitli iktisadi ekollere bagli teorisyenlerin hepsi iktisadi bilgiyi matematiksel
formiiller kullanarak agiklamasa da, onemli iktisat¢ilarin matematik temellerinin
olmas1 ve ekonomik olgular1 matematiksellestirmeleri uzun yillar matematigin
iktisadin i¢inde kullanilmasina neden olmustur. Ancak bazi teorisyenlere gore,
insanin her davranisi belli kaliplara oturtturulamaz. Bu nedenle matematigin doga
bilimlerinde kullanildig1 gibi sosyal bilimlerde yaygin ve etkin bir sekilde
kullanilmast miimkiin degildir. Cilinkii insanoglu matematiksel bir dille
anlatilamayacak kadar karmasik ve davranislar1 6ngoriilemez bir varliktir.

Son donemlerde iktisada yoneltilen elestirilerden biri, bilim olma ¢abasi1 i¢inde
iktisadin matematik ile biitiinlestigi yoniindedir. Iktisat egitimi verilen bircok
iiniversitede Ozellikle yogun sekilde matematik igerikli dersler okutulmaktadir.
Matematiksel yontemlerin ¢ok kullanilmasi ve insani olgulara yeterince 6nem
verilmedigi diisiincesi teorisyenleri farkli alanlara ydneltmistir. Iktisatta sadece
matematik kullanildiginda iktisatginin  bakis acisiin  kisitladigini  diisiinen
teorisyenler, psikoloji ve sosyoloji gibi bilimlerden yararlanarak ekonomik
olgular1 agiklamaya ¢alismiglardir.

2. DAVRANISSAL iKTIiSAT: GELiSiMi, KONUSU VE YONTEMIi

Iktisat disiplininin sadece matematikle bagdastirilmasi, {iniinii matematikteki
ustaliklarma borglu olan baz iktisatcilar: bile rahatsiz etmektedir. Ornegin, Nobel
odiillii Wassily Leontief, John Hicks, Paul Samuelson, Robert Solow ve Joseph
Stiglitz, matematiksel yontemlerin disiplinde geldigi noktadan rahatsiz olduklarmni
dile getirmektedir. Samuelson’a gore, iktisat teorisinde matematik diiz yazidan
daha kotii olmaz ama daha iyi de olamaz. Her iki ara¢ da ayni sonucu verir.
Matematik ve kelimeler ayni isi goriir. Bunlarin ikisi de bir dildir ve
karsilastirmas1  zordur. Onemli olan bu dilleri uygun olduklar1 yerlerde
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kullanmaktir. Jim Standford’a gore ise, iktisadin en olumsuz yanlarindan biri,
yaratici diisiincenin yerini gizemli istatistiksel iliskilerin almasidir (Acar,2008:96-
99).

Bircok teorisyene gore yasadigimiz diinyanin gergeklerini ve karmasik yapisini
anlayabilmek icin iktisat matematik disinda farkli araclar1 da kullanmalidir.
Bunun i¢in farkl kiiltiirlere, farkli tarihsel geg¢mislere sahip olan toplumlarin
ekonomik davraniglarini incelerken psikoloji, sosyoloji ve antropoloji gibi
bilimlerden yararlanmak iktisadi modellerden uzaklastiracaktir. Bu disiplinlerarasi
yaklagim iktisadin topluma daha da yakinlagsmasini saglayacaktir.

Egemen iktisat goriislerine karsit olan disiplinleraras: analizi iceren iktisat dallar1
2002 yilinda Nobel Odiilii alan teorisyenlerin ¢alisma alanidir. Daniel Kahneman,
karar verme ve belirsizlik konularinda psikolojik arastirma kavrayisiin ekonomik
bilimlere dahil edilmesi hususundaki ¢aligmasi i¢in, Vernon L. Smith ise, ampirik
ekonomi analizinde, alternatif piyasa mekanizmalarinda kullanilacak laboratuar
deneylerini ara¢ olarak gelistirdigi i¢in 6diil almistir. V. L. Smith’in ¢alismasi
deneysel iktisat alanina uygun bir calismadir ve disiplinlerarasi analizin iktisatta
kullanilabileceginin en giizel 6rneklerinden biridir. D. Kahneman’in ¢aligma alani
olan davranigsal iktisat ise, psikolojik unsurlarla ekonomik davraniglari inceleyen
bir alandir.

Davranigsal iktisadi Colin F. Camerer ve George Loewenstein ¢ok giizel bir
tanimla aciklarlar. Onlara gore davranigsal iktisat; 6ziinde inang olan ve gergekligi
artiran psikolojik temellere dayali ekonomik bir analizle, saha olaylarinda daha iyi
tahmin yaparken teorik bakis acis1 olusturan ve daha iyi diistindiiren bir politikadir
(Camerer, Loewenstein,2002:2).

2.1. Davramssal iktisadin Gelisimi

Davranigsal iktisadin temelleri Adam Smith’in 1759 yilinda yaymladigir “The
Theory of Moral Sentiments” adli ¢aligmasma kadar dayanmaktadir. Smith, bu
calismasida bireysel davranigin psikolojik ilkelerini ortaya koymustur. Smith’in
calismasmin bazi bolimleri bireysel tercih ve kararlarin yonleri ile ilgilidir.
Burada zarardan ka¢mma, zamanlar arast se¢im ve asir1 giliven olgulari
incelenmistir. Tartismanin diger bolimleri ise toplumsal ortamlarda ortaya ¢ikan
tercihlere odaklanmistir. Bunlar fedakarlik, adalet ve piyasalarda giivenin nasil
olusturulacag gibi olgulardir (Asraf, Camerer ve Loewenstein,2005:132).

19. yiizyilin ortalarmma dogru, rasyonel insanlarin faydalarii maksimum diizeye
getirmek 1i¢in tercih yapip tiiketimlerini gerceklestirdiklerini, yine rasyonel
insanlarin karlarmi maksimum diizeye getirmek i¢in liretimlerini yaptiklarmi ifade
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eden neo-klasik iktisat ekolii egemen iktisat diislincesi haline gelmistir.
Maksimizasyonlar1 belirleyebilmek veya faydayr oOlgebilmek i¢in yogun
matematik kullanilmaya baslanmasi, zamanla psikolojik unsurlarin iktisatta
yabancilagsmasina neden olmustur.

Davranigsal iktisat 1980’li yillara kadar egemen olan bu iktisadi goriisiin
varsayimlarmni, Ozellikle de rasyonel insan (homo economicus) varsayimini
elestirerek ortaya cikmistir. Davranissal iktisatta teori olustururken insanlarin
ekonomik davranislarini incelemek ve ekonomik verilere psikolojik, sosyolojik
unsurlar1 da eklemek gerekir. Ciinkii insanlar cesitli nedenlerle faydalarimi veya
kérlarin1 maksimize etmek amaciyla hareket etmeyebilirler. Ornegin, asimetrik
bilgi, belirsizlik, riskten kacinma diirtiisii, statii ve itibar kazanma istegi veya
kaybetme korkusu gibi psikolojik nedenler insanlari1 maksimizasyondan
uzaklastirir.

Eger psikoloji bilimi iktisadin ilk zamanlarinda ortaya ¢ikmis olsayd: belki de
daha fazla ekonomik teorilerde yerini alacakti. Ancak 20. yiizyilda iktisat¢ilar
iktisadin dogal bilim olabilirligini tartisirken, psikoloji gelismekte olan ve ¢ok
bilimsel olmayan bir konuydu. Ekonomi psikolojisinin gelismesinin yavas
olmasinin nedenlerinden biri de budur. 20. yiizyilin baslarinda Irving Fisher ve
Vilfredo Pareto gibi iktisat¢ilarin yazilari ile davranigsal iktisat daha zengin hale
gelmistir. Daha sonra John Maynard Keynes ile psikolojik anlayiglar ortadan
kaybolmustur. 20. ylizyilin ikinci yarisinda ekonomi ve psikoloji i¢in birgok
elestiri olmus, George Katona, Harvey Leinbenstein, Tibor Scitovsky ve Herbert
Simon gibi arastrmacilarin psikolojik tedbirler ve smirli rasyonellik iizerine
yazmis olduklar1 makaleler ekonominin dikkatini ¢ekmistir (Camerer,
Loewenstein,2002:4).

George Katona davranigsal iktisat alaninin ilk Oncii arastirmacisidir. 1951 yilinda
yayinladig1r “Psychological Economics” adli kitabinda ekonomistleri, ekonomik
sorunlar1 analiz etmek i¢in psikolojik goriislere basvurmaya cagirmaktadir.
Alandaki diger bir oncti Herbert A. Simon’dur. 1947 yilinda “Administrative
Behavior” adli yayminda Orgiitlerin aslinda nasil davrandiklar1 sorusu ile
ilgilenmistir. Ugiincii 6ncii ise Harvey Leibenstein’dir. 1966 yilinda, kir veya
faydayr maksimize etmek i¢in firmalarm, tiiketicilerin ve isgilerin gozlenen
basarisizliklarmi tanimlayan bir kavram olan ‘X-etkinsizligi’ kavrami ile bizi
tanistirmistir (Hattwick,1989:142).  X-etkinsizligi (X-ineffciency), isgiicii ve
yonetime yeterli seviyede motivasyon verilememesi sonucu iiretimin miimkiin
olan en yiiksek diizeyin altinda ger¢eklesmesi durumudur.
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H. Simon’un 1955 yilinda yayinlanan “A Behavioral Model of Rational Choice”
adli calismasi davranissal iktisat alaninda doniim noktasidir denilebilir. Simon
makalesinde, geleneksel iktisattaki ‘ekonomik insan’ varsayimmin kokli bir
diizeltmeye ihtiyact oldugunu ve diizeltme yoniinde bazi Oneriler ortaya
koyacagmi ifade eder. Simon’a gore evrensel rasyonellik (global rational)
miimkiin degildir ¢ilinkii organizmanin kendi bilgi ve yetenekleri rasyonelligi
sinirlayacaktir. Kendi deyimiyle Simon, ‘evrensel’ rasyonellik modelleri ile degil
‘siirlt’” akilcilik modelleri ile ilgilenmektedir (Simon,1955:112-113).

Tibor Scitovsky, 1973 yilinda yayinlanan ¢aligmasmin ilk sayfalarinda geleneksel
iktisat gOriisiiniin tiiketici rasyonalitesi varsayimma H. Simon’un daha Once
elestiri getirdigini ancak kendisinin farkli bir varsayimla iktisat¢ilarin karsina
gececegini ifade etmistir. Motivasyon kavrami iizerinde durmus, motivasyonun
tiikketici davraniglarini etkiledigini agiklamistir (Scitovsky,1973:31).

2000’11 yillara gelindiginde iktisat, psikoloji ve sosyoloji iligskisi daha fazla
iktisatc1 tarafindan ele alinmaya baglamistir. Bu iktisat¢ilar arasinda George A.
Akerlof ve Rachel E. Kranton’da bulunmaktadir. Psikolojik ve sosyolojik
unsurlarla sekillenen kimlik olgusunun ekonomik davraniglardaki etkilerini
“Economics and Identity” adli makalelerinde incelemislerdir. Sosyal farkliligin
ekonomik kararlar1 etkileyen en 6nemli faktér oldugunu sdyleyen Akerlof ve
Kranton, kimlik konusunun modellere ve analizlere yeterince dahil edilmedigini
ifade ederler. Onlara gore, ekonomik davranisin, firsatin ve mutlulugun en kritik
belirleyicisi bireyin se¢imdeki smirlaridir. Kimlik; politik ekonomi, Orgiitsel
davranis, demografi, ekonomi dili, siddet, egitim, tiikketim ve tasarruf davraniglari,
emeklilik kararlar1 ve isci-igveren iligkileri alanlarinda ekonomik sonuglari
etkilemektedir (Akerlof, Kranton, 2000:748).

Daniel Kahneman 2003 yilinda “A Psychological Perspective on Economics™ adl
makalesinde iktisadin psikolojik varsayimlarmi ilk 1970’lerde Bruno Frey’in
raporuyla kesfettigini anlatir. Makalesinin ilk ciimlelerinde ‘ekonomik aktorlerin
rasyonel ve bencil oldugunu ayrica zevklerinin degismeyecegini’ okudugu zaman
irktligiinii, bunun yani sira iktisat ile psikoloji arasindaki boslugu da c¢ok biiyiik
gordiigiinii soyler. 30 yil aradan sonra yaymladigi calismasinda, ‘bencillik’
varsayiminda en biiyiik ilerlemenin gerceklestigini ve iiltimatom oyununun
ekonominin  gelismesinde  biiylik  etkisi  oldugunu  dile  getirmigtir
(Kahneman,2003:162). Ultimatom oyununda iki kisiye bir miktar para, diyelim ki
20 dolar verilecegi sdylenmektedir. Iki kisiden biri paray1 paylagsmak igin bir yol
teklif eder. Ornegin ilk kisi 10 dolar1 diger kisiye paylasmayi teklif edebilir, ya da
sadece 8 dolar1 veya 1 dolar1 karsisindakine verir ve paranin geri kalani
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kendisinde kalir. ikinci kisi bu karara herhangi bir miidahalede bulunamaz ancak
teklifi kabul veya reddedebilir. Eger ikinci kisi teklifi reddederse ikisi de bu
oyundan eli bos donecektir. Eger teklifi kabul ederse paray: alacak ve planlandigi
gibi boliiseceklerdir. Eger ikisi de maddi ¢ikarla hareket ederse o zaman ilk kisi
paranin ¢cogunu kendine almak i¢in digerine olabilecek en az miktar1 6rnegin 1
dolar1 dnerecektir. Ikinci kiside bunu kabul etmelidir ¢iinkii katiksiz maddi ¢ikar
acisindan 1 dolar almak hi¢bir sey almamaktan daha iyidir. Arastirmacilar,
arastirma sonunda ¢ogunlukla pazarliklarm reddedildigini gdérmiislerdir. Insanlar
kendilerine haksizlik edilmesindense eli bos gitmeye razi olmuslardir
(Nelson,2011:74). Bu c¢alisma, insanlarin ekonomik davraniglarinin sadece
bireysel ¢ikarlara dayanmadigni yani rasyonel insan varsayimmin her zaman
gecerli olmadigini gdstermistir. Insanlar kandirildiklarini veya saygisizliga
ugradiklarmi diisiindiiklerinde maddi ¢ikarlarm diisiinmeyecektir.

Davranigsal iktisat i¢in kisaca iktisat kiiltiirlinlin doniisimiinii temsil eder
diyebiliriz. Her zaman kullanilan rasyonel insan varsayiminmn irdelenip smirh
rasyonellik kavrammin kullanilmaya baslanmas1 veya arastirmalara ve metotlara
gozlemlerin daha cok dahil edilmesi egemen iktisat goriisiiniin glivenilirliginin
tartisilmasina neden olmustur.

2.2. Davramssal iktisadin Konusu ve Yontemi

Davranigsal iktisat, bir iilkede bir anda dogrudan ekonomik davranislarin
gozlenmesi ile baglar. Bu iktisat alani, ayni1 uyaricilarin farkli zamanlarda veya
farkli kosullarda farkli tepkilerin ortaya ¢ikabileceginin farkindadir ve yavas
yavas genellemelere varilir. Geleneksel ekonomistler piyasalarin davraniglarini
inceleyerek; gelirler, fiyatlar, harcanan tutar, tasarruf ve yatirimlar arasindaki
iliskiyi analiz ederler. Davranigsal ekonomistler, insanlarin motivasyonlari,
tutumlar1 ve beklentileri gibi davraniglar1 etkileyen psikolojik faktorlerde dahil
olmak tizere yatirim, fiyat belirleme, tasarruf ve harcama siire¢lerini analiz ederek
insan davraniglarint incelerler (Katona, Harris, 1978:14). Bunun yani sira
geleneksel ekonomistler gegmis sayisal ve gelecekteki olasiliksal verileri ele alip
teori olustururlar ancak davramigsal iktisatgilar yalnizca goézleme ve deneye
dayanan incelemeler yaparlar. Iktisat teorisinin geleneksel metotlar1 ile
davranissal iktisadin arasindaki temel fark, iki bilimsel yontemin uygulayicilarmin
mantik kiimesinde bulunabilir. Ornegin, teorisyenler siirprizlerden nefret ederler,
davraniscilar sasirdiklarinda sevinirler (Katona, Harris, 1978:14).

Davranigsal iktisat, geleneksel ekonominin yetersizligine de isaret eder. Bu
yetersizliklerin en tiinliileri, beklenen fayda teorisindeki basarisizlik, sahip olma
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etkisi (endowment effect), abartili indirgeme (hyperbolic discounting) teorisi ve
sosyal tercihlerdir.

Kahneman ve Tversky 1979 yilinda, beklenen fayda teorisinin basarisizligini
gidermek i¢in beklenti (prospect) teorisini gelistirmistir. Onlar belirsizlik altinda
secim yaparken daha fazla bilgi edinmek gerektigini vurgularlar. Beklenti teorisi
duruma 06zel referans noktasinda kayiplar1 ve kazanglar1 birbirinden ayirmaktir.
Ekonomik aktorler farkl kayip ve kazanglar1 degerlendirirler ve referans noktasi
cergevesinde bolgesel olarak birinci derece riskten kacmmayi sergilerler. Sahip
olma etkisi, Richard Thaler tarafindan 1980 yilinda ele alinmistir. Thaler’a gore,
standart tiiketici teorisinde talep, zenginlige ve fiyatlara baglidir ancak sahip olma
bilesenine bagl degildir. Aslinda sahip olma istegiyle ekonomik aktorler
zenginliklerini artirmak i¢in ugrasirlar. Abartili indirgeme, geleneksel iktisadin
donemleraras1 se¢im teorisine atif yapmaktadir. Bu teori, ekonomik aktorlerin
uzun vadeli faydalarmna ters diisen secimleri yapabileceklerini anlatir. Sosyal
tercihler diisiincesi ise, oyuncularin sadece rakiplerinin maddi sonuglar1 hakkinda
degil ayn1 zamanda karakteri ile de ilgilendigini ag¢iklar (Pesendorfer,2006:712-
713).

Davranigsal iktisadin ekonomik olgular1 analiz ederken birinci yOntemi
gozlemlere dayansa da, psikolojik siireglerin insan davranis ve tercihlerini nasil
etkiledigini direkt 6lgmek miimkiin degildir. Kontroliin az oldugu sahalardan elde
edilen veriler davranigsal iktisadin sorularina yetersiz kaldig1 i¢cin kontrollii bir
sekilde elde edilen ve hususi 0zelliklerin ayristirilabilecegi deneysel yontemlerle
elde edilen veriler daha bilgilendirici olmaktadir. Dolayisiyla davranigsal iktisat
teori ve modellerinin en Onemli test etme yOntemlerinden biri deneysel
yaklagimlardir (Akin, Urhan,2009:13).

Davranmigsal iktisat zamanla, oOzellikle finans alaninda genis ¢alisma sahasi
bulmustur. Bunun yan1 sira oyun teorisi, hukuk ve makro iktisattaki gelismelere
katki saglayan bir alan olugturmustur.

3. SONUC

Davranigsal iktisat, 19. ylizyilin ortalarina dogru egemen olan neo-klasik iktisadi
ekoliin varsayimlarina ve matematigin yogun bir sekilde kullanilmasma tepki
olarak dogmustur. Neo-klasik iktisattan sonra Keynesyen iktisat diisiincesinde ve
diger ekonomik diisiincelerde de matematik yogun olarak kullanildig1 i¢in iktisat
biliminin temel aktorii olan insanin ruh yapist matematigin arkalarma atilmistir.
Davranigsal iktisat teorisyenleri, insan faktoriinii 6n plana ¢ikarmaya ugrasirken,
insana has olan motivasyon, mutluluk, korku, riskten ka¢cmnma gibi duygularin
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ekonomik kararlar1 nasil sekillendirebilecegini incelemektedirler. Gozlemlere ve
deneylere dayanarak yapilan bu incelemeler, son yillarda daha ¢ok dikkat
cekerken egemen olan iktisadi goriisiin  giivenirliliginin ve yeterliliginin
sorgulanmasina neden olmaktadir.
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